Prazdninova skola Lipnice — Jak jsme s fundraisingovou strategii dosli
ke zjisténi, ze min je nékdy vic

Co se dozvite: Kdy se vyplati vrhnout se do tvorby fundraisingové
strategie

Na nasledujicich Fadcich bychom s vami chtéli sdilet naSi zkuSenost s tvorbou
fundraisingové strategie, ktera byla jednim z vystupU projektu Prazdninovka buduje sit
podporovatell, jenz jsme realizovali v poslednich dvou letech v ramci programu Active
Citizens Fund. Tedy spiSe — pfedstavou tvorby fundraisingové strategie — abychom byli
pfesni. A hned vam vysvétlime proc.

Kontext: Pro€ a jak jsme s fundraisingem zacali

Tento projekt se od téch, které realizujeme v organizaci obvykle, velmi lisil. VétSina nasSich
projektl se totiz vénuje aplikovani a Sifeni metod zazitkové pedagogiky. V tomto pfipadé
jsme v8ak nasmérovali projekt do nasich vlastnich fad. VyuZili jsme §tédré finanéni podpory
a rozhodli se vlozit nase kapacity k rozvoji organizace prostfednictvim budovani sité nasich
podporovatell. Nasim cilem bylo Iépe poznat cilové skupiny a na zakladé této znalosti
vytvofit dlouhodobou komunikaéni a fundraisingovou strategii.

S fundraisingem jsme v organizaci jiz méli dfivéjSi zkuSenosti, ale nikdy se mu nikdo
nevénoval dlouhodob& a s dostatkem kapacity. Tak se napf. i Klub pratel, ktery v PSL
existoval, po par letech odebral do vé&€nych lovist. S vidinou projektu, ktery nam zajisti
kapacity, jsme se tedy vrhli do velkolepého planu vytvofit komplexni fundraisingovou
strategii.

Cesta kolem svéta fundraisingu za 365 dni

Zadrhel pfiSel hned ze startu. Co by vlastné méla tato strategie obsahovat? Nasim cilem
bylo se vénovat nasim podporovatelim a rozvijet s nimi dlouhodoby vztah. Ale o koho se
vlastné jedna? Kdo jsou podporovatelé PSL? Jsou to jen darci a nebo mezi né mizeme
zaradit i leny, byvalé €leny, followery na socialnich sitich, apod.?

Druhou piekazkou bylo zjisténi, Ze si vlastné nejsme jisti tim, co ma nase fundraisingova
strategie obsahovat. A opét pfiSly otazky. Mame kromé individualnich darcu ve strategii
zpracovat i grantovy fundraising, firemni fundraising, vlastni zdroje ad.? Treti velkou
neznamou, ale velmi stéZejni, bylo rozhodnuti, k podpofe ¢eho by vlastné fundraising mél
slouzit. Mélo by se jednat o (ne)finan¢ni podporu jednotlivych projektd/aktivit, aby si mohli
potencialni darci urcit konkrétni ucel svého daru? Anebo budeme fundraisovat (i) na chod
samotné organizace? A da se vlbec na néco takového fundraisovat? S témito otazkami
jsme zapasili nékolik mésict a k pozitivnimu posunu nepfispival ani fakt, Ze jsme na né v
organizaci neméli jednotnou odpovéd.



Tak jsme v rdmci projektu rozpracovali komplexni fundraisingovou strategii, kterou jsme
posléze nahradili snahou o firemni fundraising sméfovany ke konkrétnimu produktu. | tuto
cestu jsme pozdéji opustili a navrhli strategii nového Klubu pfatel. Ani jedna z variant nam
v8ak nepfipadala idealni. Nakonec jsme S§li cestou nejmensiho spole€ného jmenovatele a
vytvofili jsme nastroj pro oslovovani individualnich darcl - konkrétné se jedna o Ucastniky
nasich zazitkovych a metodickych kurz(. Mailingovou Sablonu pro darce, ktera jim nabizi
moznost darovat na konkrétni projekt. Sablonu jsme propojili s darovacimi strankami na
Darujme.cz. | z pfedchozich navrh( jsme se poucili a vytézili informace pro budouci vyuziti.
Tfeba se jednou zacneme vénovat i firemnimu fundraisingu nebo Klubu pratel. Ted uz aspon
vime mnohem vic, jak na to.

Co si z toho odnasime?

Pouceni z prace na fundraisingové strategii je pro nas jednoznaéné v tom, mit v organizaci
sladénou pfedstavu o tom, co pro nas fundraising znamena a jaké nastroje k nému chceme
pouzit. Vyplati se vénovat Cas i energii diskuzi nad témito tématy v ramci SirSiho vedeni i
dulezitych stakeholders a nez zaneme s tvorbou podobné strategie, byt v tom vsichni
zajedno. Nakonec je <&astokrat i pFinosnéjdi vénovat radgji kapacity pravé tomuto
spole¢nému sladéni nez je investovat do tvorby konkrétni strategie a vyuzivani jednotlivych
nastrojd. Min je i v tomto pfipadé vic.

Chcete védét vic?

Nas web: www.psl.cz
Darujme.cz: https://www.darujme.cz/organizace/219

Oblast:
Posileni kapacit NNO
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